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中国作为世界第二大贸易国、世界第五大经济体及世界最大的商品生产与加工出口基地，在世界贸易中越来越起着举足轻重的作用。2004年的对外贸易额已超过一万亿美元。根据中国商务部官方机构公布的数据及对未来预测：2004中国实现进出口贸易总额11548亿美元，其中出口额5314亿美元、进口额6234亿美元；2005年中国预计进出口总额14000亿美元，其中出口额7500亿美元、进口额6500亿美元；2006年中国预计进出口总额16000亿美元，其中其中出口额9000亿美元、进口额7000亿美元。中国现有外贸进出口权的企业已超过18万家，预计未来五年内将超过36万家；没有进出口权，但从事外单生产和加工的企业已接近制造型企业总数的70% — 80%。
在全球贸易的格局发生巨大变化的今天，我国互联网行业发展异常迅猛，根据互联网络信息中心（CNNIC）刚刚颁布的第十六次调查报告，2005年6月30日止，中国网民总数已超过1亿人，1.03亿人，半年增加3900万人，比上年同期增及18.4%；网站发展，总数达到67.7万个，IP快速增长，总数6830万，域名CN注册在高速增长，达62.2万，半年增长19万个，增长率为44.5%；网上购物达2000万人，网上支付近半数，成交金额达100亿元。
经过短短几年的发展，中国互联网已经成为全球第二大市场，仅次于美国。中国电子商务有着巨大的市场潜力和无限的商机！
然而，全球性的竞争态势和经济发展趋势给中国制造业及服务业在产品、生产、销售、成本、效益等方面提出了新的挑战。企业必须进行经营理念上的通盘谋划、实现信息上互联互通，尤其在产业信息链上下游相关情报方面实现渠道的整合。这样，信息才能走出了部门，走出了企业，穿越了国界，打破了行业界限,优化一切可利用的资源，最终实现企业效益“最大化”。企业争取竞争优势的最重要手段就是建立全方位的信息情报系统。
企业迫切需要一种新技术来实现其信息化过程，全球的信息技术在过去的十年发生了巨大的进步，信息技术已经成为企业获取持续竞争优势，保证其市场份额，保护产品利益的关键因素之一。建立现代化、科技化的信息情报系统，运行新型的“ 情报战”策略成为企业通过参与国际商务运作、增强竞争能力不可缺少的技术工具和经营手段。
“情报战”近二十年来一直备受世界发达国家和地区的高度重视，作为“世界生产中心”与“消费中心”的中国，对“ 情报战”的理解与运用将对企业在国际贸易领域里的应用起到革命性的意义。

随着中国在全球贸易领域里的飞速发展及互联网应用的日益普及，特别是在商贸领域的应用与结合，通过互联网技术来解决信息渠道的畅通、实现信息科技手段的应用，是中国企业的最大需求。
环商数据（www.worldbydata.com） 开创全球贸易情报专业门户网站---国际买家资讯平台之先河。旨在通过专业化营销渠道的建立及互联网平台整合搜索技术、数据库系统、互联网技术及商业智能（Business.Intellingence，简称BI）技术。 与国际商业机构合作大量采集和开发全球各类商业数据和贸易情报， 并对海量数据进行数据分析及挖掘，迅速准确地获取有效信息，为中国企业迅速寻找国际买家、客观掌握竞争状况、准确把握市场态势、全面展开国际渠道推广，建立全方位的国际贸易商业情报系统。

环商数据（worldbydata.com）是国内唯一的全球贸易情报门户网站，填补了中国国际贸易情报行业的一项空白。 
环商数据拥有国际一流的全球贸易情报数据库及专业信息交互平台，拥有国际一流的国际贸易、国际金融、信息资讯、贸易情报、电子商务、IT技术等专业化国际专家队伍，建立分布全国的专业化的网络产品营销、培训、客服渠道，创立中国电子商务全新的B2B模式。

中国有2300万中小企业，遍布全国各地，但尚未通过电子商务手段来建立企业信息渠道及网络平台的企业比例高达97%！互联网的迅猛发展趋势告诉人们，企业迟早都要建立网络营销平台，就会像今天手机一样普及！这意味着环商数据所定位的市场方向具有巨大无比的发展空间！

产品简单化、功效实用化、服务便捷化和渠道本地化是中国新世纪市场的重要特征。环商数据充分吸纳日用消费品行业宝贵的市场经验结合互联网行业的优势率先以战略联盟方式建立区域客户发展中心,发展地区市场，为当地企业提供本地化的服务。在全国50个城市物色唯一战略合作伙伴，独家授予组建“环商数据区域客户发展中心”，组织和发展当地企业，广泛开展客户的培育工作，全面启动当地电子商务市场！
环商数据选择有一定资本积累、有较强市场经验、熟悉区域市场，真正看好中国电子商务未来发展方向而又急需长期投资方向的有识之士加盟，给他们以小博大、快速启动，低投入、高回报的投资机会。

加盟者不需要专业技术背景，也不需要雄厚资本积累，需要的是热情、眼光、智慧和执著，环商数据提供品牌、网站、产品、服务及先进的市场运营模式、管理经验、讲师、培训、指导等全面支持。授予区域市场独家垄断开发权！一个城市只需要投资几万元，经过几年的潜心经营，就能实现百万甚至千万的财富基业，拥有永久的事业平台，实现自己的人生价值！

环商数据创始人团队是最佳的 “梦幻组合” ，有享誉国内外的著名的企业家、营销专家、电子商务专家，国际互联网精英、电子商务第一代创立者及领导者组成。

创始团队：
童家威：
国际知名电子商务专家、企业家，环商数据董事，全球知名电子商务企业——美商网联合创始人、执行总裁；获得美国沃顿商学院战略市场营销和投资管理双料MBA，南京大学双学士；曾任全球著名企业——美国福特汽车总部金融投资部高级经理，任全球著名咨询机构——美国布氏投资管理咨询机构亚太区信息技术行业首席执行官。
Tom Rosenthal（托马斯.罗森塔尔）：
国际知名电子商务专家、投资专家，环商数据董事，全球知名电子商务企业——美商网联合创始人，获得美国密西根大学工商管理MBA；曾任职于多家全球著名的投资机构。
吴培栋：
国际知名电子商务专家、投资专家,环商数据董事 ，中国饭网创始人、执行总裁，获得美国沃顿商学院工商管理MBA，中国政法大学硕士；曾任全球著名企业——美国摩托罗拉总部全球战略发展高级经理，还任职于多家全球著名的投资机构，任中国知名企业——中国远大集团执行副总裁。
邵元元：
中国市场专家、整合营销及电子商务专家、企业家，环商数据创始人、执行总裁，毕业于中央工艺美术学院； 曾在国内知名保健品企业担任高层管理工作，任全球知名电子商务企业——美商网全国营销副总裁， 任大中华地区著名的房地产门户——搜房网全球机构运营总裁/首席运营官（COO），任国际知名电子商务企业——实华开集团首席执行官（CEO）。

罗义华：

中国网络营销专家、企业家，环商数据董事，毕业于北京大学光华管理学院；曾任全球知名电子商务企业——环球资源天津/河北区总经理，任大中华地区著名的房地产门户——搜房网全球机构运营副总裁，任国际知名电子商务企业——实华开集团首席运营官（COO）。

管理团队：
邵元元  环商数据创始人、执行总裁/首席执行官（CEO）
中国知名市场专家、整合营销专家及电子商务专家，8年电子商务和互联网行业（国际贸易、房地产） ，4年保健品行业、4年广告营销策划方面的高层管理经验。具先进的现代企业经营理念和丰富的市场推广、整合营销成功的实践经验，切实了解中国市场，熟悉中国各区域市场运营特征，有丰富的企业整体规划、运营及日常管理的成功经历。

担任多家国内著名保健品企业高层管理工作，创立的“终端1+1”营销模式为中国日用消费品市场提供了一个全新的营销模式，至今仍被评为行业的最佳通路策略； 

参与创建全球著名电子商务企业——美商网（MeetChina.com），在短短两年之内成为全球最具影响力的国际贸易电子商务B2B交易平台，被誉为“全球电子商务大使”。创立的“一站式”电子商务模式为中国企业走向世界起到重要的推动的作用。
    在运营大中华地区著名的房地产垂直门户——搜房网（SouFun.com）期间。成功的导入企业整合运营机制，培养了大批的营销管理人才，建立“专家式营销模式”，搜房网在两年多的时间里，分支机构及加盟机构迅速扩展到全国二十多个城市和地区，成为大中华地区最具影响力的房地产门户网站。
2005年创办环商数据（www.worldbydata.com）,开创全球贸易情报专业门户——国际买家资讯平台之先河。旨为中国企业——迅速寻找国际买家、客观掌握竞争状况、准确把握市场态势、全面展开国际推广，建立全方位的国际贸易情报系统。
创始团队“梦幻组合”
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童家威     Tom Rosenthal       吴培栋         邵元元          罗义华

欢迎广大有识之士加盟环商数据，共创中国电子商务灿烂未来！

预祝合作圆满成功！

邵元元
环商数据 创始人 执行总裁/首席执行官 

E-mail:ceo@worldbydata.com

2005年12月1日    
北京市朝阳区东三环中路39号建外SOHO7号楼1002室  电话：010-58696628 邮编：100022
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